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       دانلود کتاب اصول بازاریابی اثر فیلیپ کاتلر pdf رایگان

      معرفی و دانلود رایگان کتاب اصول بازاریابی  (کتاب اصول و مبانی مدیریت بازاریابی) آقای فیلیپ کاتلر بصورت الکترونیکی مناسب برای کامپیوتر ، موبایل ، و تبلت با فرمت pdf  و حجم  41 مگابایت تعداد صفحات این کتاب 833 صفحه می باشد که در انتهای این صفحه می توانید بصورت رایگان یا نیم بها دانلود کنید،  کتاب اصول بازاریابی نوشته فیلیپ کاتلر و گری آرمسترانگ و ترجمه فارسی بهمن فروزنده و ویراسته علیرضا قدرتی پور و مهرداد فروزنده است و انتشارات آموخته آن را منتشر کرده است، کتاب اصول بازاریابی فیلیپ کاتلر ترجمه بهمن فروزنده از ۲۰ فصل تشکیل شده و شیوه ی ارایه مطالب هر فصل به گونه ای است که با انتظارات خواننده برای یادگیری همخوانی دارد.این کتاب از کتابهای اصلی و مهم و معروف بازاریابی است که با ویراست جدید چاپ شده است، هر فصل از کتاب با شرح مختصری از «مفاهیم و اهداف فصل» آغاز می شود و به دنبال آن «روایتی گیرا» جاذبه ی لازم را برای ادامه ی کار در خواننده ایجاد می کند. 

این کتاب اصول و مبانی مدیریت بازاریابی است.

دانلود کتاب اصول و مبانی مدیریت بازاریابی

کتاب اصول و مبانی مدیریت بازاریابی نوشته فیلیپ کاتلر و کوین لین کلر منبعی جامع و معتبر برای آموزش مفاهیم و اصول بازاریابی است. این کتاب که به عنوان مرجع اصلی در دانشگاهها و موسسات آموزشی تدریس میشود، به زبانهای مختلف ترجمه شده و مورد استقبال گسترده خوانندگان قرار گرفته است.

محتوای کتاب:

کتاب اصول و مبانی مدیریت بازاریابی در هفت بخش و 18 فصل تدوین شده است. در این کتاب، به مباحث زیر پرداخته میشود:

	مفاهیم و اصول بازاریابی: در این بخش، به تعریف بازاریابی، تاریخچه آن، و وظایف و فعالیتهای مختلف بازاریابی پرداخته میشود.
	تجزیه و تحلیل محیط بازاریابی: در این بخش، به بررسی عوامل محیطی مؤثر بر بازاریابی، مانند تقاضا، رقابت، و فناوری، پرداخته میشود.
	رفتار مصرفکننده: در این بخش، به بررسی رفتار مصرفکنندگان و عوامل مؤثر بر تصمیمگیری آنها در خرید، پرداخته میشود.
	استراتژی و برنامهریزی بازاریابی: در این بخش، به نحوه تدوین استراتژی و برنامهریزی بازاریابی برای رسیدن به اهداف سازمانی، پرداخته میشود.
	محصول و قیمتگذاری: در این بخش، به مباحث مربوط به محصول، مانند توسعه محصول، برندسازی، و قیمتگذاری، پرداخته میشود.
	توزیع و ترویج: در این بخش، به مباحث مربوط به توزیع محصول، مانند کانالهای توزیع و لجستیک، و ترویج محصول، مانند تبلیغات و روابط عمومی، پرداخته میشود.


نقاط قوت کتاب:

	جامعیت و کامل بودن: این کتاب به طور جامع و کامل به تمام مباحث و اصول بازاریابی میپردازد.
	رویکرد علمی و کاربردی: این کتاب با رویکردی علمی و کاربردی به مباحث بازاریابی میپردازد و مطالب آن به راحتی قابل استفاده در دنیای واقعی است.
	ارائه مثالها و نمونههای واقعی: در این کتاب، برای توضیح مفاهیم و اصول بازاریابی، از مثالها و نمونههای واقعی از دنیای کسب و کار استفاده شده است.
	ترجمه روان و قابل فهم: ترجمه فارسی این کتاب روان و قابل فهم است و به راحتی میتوان از آن استفاده کرد.


مخاطبان کتاب:

کتاب اصول و مبانی مدیریت بازاریابی برای دانشجویان رشتههای مدیریت بازرگانی، بازاریابی، و MBA مناسب است. همچنین، این کتاب برای مدیران و فعالان حوزه بازاریابی که به دنبال یادگیری اصول و مبانی بازاریابی هستند، مفید خواهد بود.

جمعبندی:

کتاب اصول و مبانی مدیریت بازاریابی منبعی جامع و معتبر برای آموزش مفاهیم و اصول بازاریابی است. این کتاب برای دانشجویان، مدیران، و فعالان حوزه بازاریابی که به دنبال یادگیری و ارتقای دانش خود در این زمینه هستند، مفید خواهد بود.

مشخصات کتاب:

	نویسنده: فیلیپ کاتلر و کوین لین کلر
	مترجم: دکتر محمدعلی عبدالوند و دکتر کامبیز حیدرزاده
	ناشر: انتشارات مبلغان
	تعداد صفحات: 492
	قطع: وزیری
	شابک: 978-964-2614-93-6


نقد و بررسی:

کتاب اصول و مبانی مدیریت بازاریابی به دلیل جامعیت و کامل بودن، رویکرد علمی و کاربردی، و ارائه مثالها و نمونههای واقعی، مورد استقبال گسترده خوانندگان قرار گرفته است. در نقدی که بر این کتاب در وب سایت دیجیکالا منتشر شده، آمده است:


«کتاب اصول و مبانی مدیریت بازاریابی، مرجعی کامل و جامع برای دانشجویان و فعالان حوزه بازاریابی است. این کتاب با ارائه مفاهیم و اصول بازاریابی به زبان ساده و قابل فهم، به خواننده کمک میکند تا درک کاملی از این علم پیدا کند.»



همچنین، در نقدی که بر این کتاب در وب سایت کتابراه منتشر شده، آمده است:


«کتاب اصول و مبانی مدیریت بازاریابی، کتابی کاربردی و مفید برای کسانی است که به دنبال یادگیری و ارتقای دانش خود در زمینه بازاریابی هستند. این کتاب با ارائه مثالها و نمونههای واقعی از دنیای کسب و کار، به خواننده کمک میکند تا مطالب را به طور عملی درک و به کار ببرد.»



 



 خلاصه کتاب اصول بازاریابی نوشته فیلیپ کاتلر


کتاب "اصول بازاریابی" نوشته فیلیپ کاتلر (Philip Kotler) یکی از کتابهای مهم و پرفروش در حوزه بازاریابی است. فیلیپ کاتلر، استاد بازنشسته دانشگاه کلمبیا، به عنوان یکی از بزرگترین نظریهپردازان و متخصصان بازاریابی شناخته میشود.

در این کتاب، کاتلر به طور جامع به تحلیل و توضیح اصول و مبانی بازاریابی میپردازد. او به خوانندگان خود نحوه سازماندهی، برنامهریزی و اجرای استراتژیهای بازاریابی را آموزش میدهد. همچنین، این کتاب به تبیین مفاهیم اصلی مانند بازاریابی مستقیم، بازاریابی اینترنتی، بازاریابی اجتماعی و بازاریابی بینالمللی میپردازد.

با استفاده از مثالها و مطالب متنوع، کاتلر به خوانندگان خود نحوه ایجاد ارتباط با مشتریان، شناخت نیازها و خواستههای آنها، تعیین هدف و استراتژی بازاریابی، تعیین قیمت، ارائه محصول و ترویج آن را آموزش میدهد.

کتاب "روش های بازاریابی" توسط دانشجویان، مدیران بازاریابی و علاقهمندان به این حوزه به عنوان یک منبع اصلی مطالعه مورد استفاده قرار میگیرد. این کتاب به دلیل استفاده از زبان ساده و روان، تحلیلهای عمیق و مثالهای واقعی، برای همه سطوح علاقهمندان به بازاریابی قابل فهم است.


کتاب "اصول زیرمجموعه گیری" نوشته فیلیپ کاتلر (Philip Kotler) به طور جامع به تحلیل و توضیح اصول و مبانی بازاریابی میپردازد. کاتلر به خوانندگان خود نحوه سازماندهی، برنامهریزی و اجرای استراتژیهای بازاریابی را آموزش میدهد. در ادامه، خلاصهای از مطالب این کتاب را برای شما تهیه کردهام:

1. مفهوم بازاریابی: کاتلر با توضیح مفهوم بازاریابی آغاز میکند و نیازمندیها و خواستههای مشتریان را مورد بررسی قرار میدهد. او به مهمیت تحقیقات بازار و شناخت مشتریان تاکید میکند.

2. تحلیل بازار: در این بخش، کاتلر به تحلیل بازار و عواملی که بر آن تأثیر میگذارند، از جمله رقابت، محصول، قیمت و توزیع، میپردازد. او به توصیف روشهای تحقیقات بازار و استفاده از آنها برای تحلیل و پیشبینی بازار میپردازد.

3. استراتژی بازاریابی: کاتلر به توصیف مفاهیم اصلی استراتژی بازاریابی میپردازد و روشهای تعیین هدف، تحلیل SWOT، تعیین زمینه رقابتی و تعیین جایگاه بازار را مورد بررسی قرار میدهد.

4. تعیین قیمت: در این بخش، کاتلر به تعیین قیمت محصول و روشهای مختلف آن، از جمله استراتژیهای قیمتگذاری و تعیین میزان تخفیف، میپردازد.

5. ترویج: کاتلر به روشهای ترویج و تبلیغات، ارتباطات بازاریابی، ترویج مستقیم و ترویج اینترنتی میپردازد. او به اهمیت ارتباطات مؤثر با مشتریان و استفاده از رسانههای اجتماعی نیز اشاره میکند.

6. توزیع: در این بخش، کاتلر به توضیح مفهوم زنجیره تأمین و روشهای توزیع فیزیکی و الکترونیکی محصول میپردازد. او به اهمیت هماهنگی بین کانالهای توزیع و مدیریت روابط با توزیعکنندگان اشاره میکند.

کتاب "روش بازار یابی" به دلیل استفاده از زبان ساده و روان، تحلیلهای عمیق و مثالهای واقعی، برای همه سطوح علاقهمندان به بازاریابی قابل فهم است. این کتاب به عنوان یک منبع اصلی مطالعه برای دانشجویان، مدیران بازاریابی و علاقهمندان به این حوزه مورد استفاده قرار میگیرد.

 

دانلود کتاب بازاریابی فلیپ کاتلر 

دانلود کتاب بازاریابی فلیپ کاتلر با 95 درصد تخفیف ویژه

درباره کتاب اصول بازاریابی
در کتاب اصول بازاریابی پنج محور فایدهزایی و مدیریت ارتباط با مشتریان، نام تجاری و مراقبت از آن، بازدهٔ بازاریابی، فناوریهای جدید و شیوهٔ بازاریابی توأم با مسئولیت اجتماعی به عنوان موضوعات اصلی در کانون توجه قرار دارند. در این عصر که فایدهزایی و برقراری ارتباط با مشتریان از اهمیت ویژهای برخوردار است نویسندگان کتاب، فیلیپ کاتلر و گری آرمسترانگ، برای تأکید بیشتر بر روندها و نیروهای اساسی تأثیرگذار بر بازاریابی، بعضی از فصول را به این مباحث اختصاص دادهاند. «بحث درباره ی مفاهیم» و «کاربردها» پایان بخش هر فصل خواهد بود. در کتاب اصول بازاریابی ۵ محور فایده زایی و مدیریت ارتباط با مشتریان، نام تجاری و مراقبت از آن، بازدهی بازاریابی، فناوری های جدید و شیوه ی بازاریابی توام با مسئولیت اجتماعی به عنوان موضوعات اصلی در کانون توجه قرار دارند.



دانلود بهترین کتاب اصول بازاریابی 

کتاب اصول بازاریابی فروزنده که توسط یکی از بهترین و برجسته ترین اساتید بازاریابی جهان یعنی فیلیپ کاتلر نوشته شده، رتبه ی نخست کتاب درسی این رشته را در همه ی دانشگاه های جهان به خود اختصاص داده است.
کتاب اصول بازاریابی برای دانشجویان همهٔ رشتههای دانشگاهها و مراکز آموزش عالی با تأکید بیشتر بر رشتههای تحصیلی تخصصی حوزهٔ کسبوکار در نظر گرفته شده است.

درباره نویسندگان
فیلیپ کاتلر و گری آرمسترانگ به عنوان یک گروه دونفره، قابلیتهای منحصربهفرد خود را در تبیین و ارائهٔ کتاب درسی مقدمهای بر بازاریابی به نمایش گذاشتهاند. پروفسور کاتلر یکی از اندیشمندان برجستهٔ جهانی در حوزهٔ بازاریابی است. پروفسور آرمسترانگ نیز جایزهٔ معلم برتر حوزهٔ کارشناسی کسب و کار را در کارنامهٔ خود دارد. این دو در کنار هم از دنیای پیچیدهٔ بازاریابی دنیایی عملی و قابل دسترس و دوستداشتنی ساختهاند، کتاب اصول بازاریابی فیلیپ کاتلر، ترجمه ویراست دوازدهم عنوان اصلی کتاب Principles of Marketing است که در سال ۲۰۰۷ منتشر شده است.

نویسنده اصلی کتاب اصول بازاریابی کیست؟

فیلیپ کاتلر استاد برجستهٔ بازاریابی بینالمللی در مدرسهٔ عالی کلاگ در دانشگاه نورت وسترن است. وی مدرک کارشناسی ارشد را از دانشگاه شیکاگو و دکترای خود را در رشتهٔ اقتصاد از ام آی تی دریافت کرده است. دکتر کاتلر مؤلف کتاب مدیریت بازاریابی است. او اولین کسی است که دو جایزهٔ بزرگ، یکی جایزهٔ ارزشمند استاد برجستهٔ بازاریابی سال از انجمن بازاریابی آمریکا و دیگری جایزهٔ فیلیپ کاتلر برای بازاریابی خدمات درمانی برتر از آکادمی بازاریابی خدمات درمانی را به خود اختصاص داده است. در نظرسنجی اخیر از هزار نفر از مدیران فرهیختهٔ سراسر جهان پروفسور کاتلر عنوان چهارمین معلم و نویسندهٔ برتر حوزهٔ کسبوکار در قرن بیست و یکم را به خود اختصاص داده است.

گری آرمسترانگ استاد برجستهٔ مدرسهٔ عالی بازرگانی دانشگاه کارولینای شمالی است. از او مقالههای زیادی در مجلات معتبر بازرگانی به چاپ رسیده است. وی به عنوان مشاور و پژوهشگر با بسیاری از شرکتها در حوزهٔ تحقیقات بازاریابی، مدیریت فروش و تدوین راهبرد بازاریابی همکاری داشته است. پروفسور آرمسترانگ بهتازگی جایزهٔ مدرس برتر در حوزهٔ کسبوکار را به خود اختصاص داده است.

بخشی از کتاب اصول بازاریابی
«بازاریابی به زبان بسیار ساد  مدیریت روابط سودآور با مشتریان است. هدف بازاریابی ایجاد فایده برای مشتریان و کسب فایدهٔ متقابل است. فصل ۱ بر پایهٔ پنج گام اساسی در فرایند بازاریابی یعنی آگاهی از نیازهای مشتری، طراحی راهبرد، برنامههای بازاریابی مشتریمدار، ایجاد ارتباط با مشتریان و کسب فایده برای بنگاه ساماندهی شده است. دانستن و درک این مفاهیم اساسی و نحوهٔ شکلگیری باورهای شخصی شما دربارهٔ معانی واقعی آنها زیربنای استواری برای تمام مطالب و مباحثی است که مطرح میشود.»



سر فصل های کتاب اصول بازاریابی 

فهرست مطالب کتاب:
بخش اول: بازاریابی و فرآیند بازاریابی

فصل اول – بازاریابی: مدیریت روابط سودآور با مشتری
فصل دوم – شرکت و راهبردهای بازاریابی: مشارکت برای ایجاد ارتباط با مشتریان


بخش دوم: شناخت بازار و مصرف کنندگان

فصل سوم – محیط بازاریابی کتاب اصول بازاریابی فیلیپ کاتلر
فصل چهارم – مدیریت اطلاعات بازاریابی
فصل پنجم – بازارهای مصرفی و رفتار خریدار مصرفی
فصل ششم – بازارهای بنگاهی و رفتار خریدار بنگاهی


بخش سوم: طراحی راهبرد بازاریابی مشتری مدار و ترکیب یکپارچه ی عناصر بازاریابی

فصل هفتم- راهبرد بازاریابی مشتری مدار: فایده رسانی به مشتریان هدف
فصل هشتم- کالا، خدمات و راهبرد نام تجاری
فصل نهم- راهبردهای تکوین و تولید کالای جدید و دوره ی عمر کالا
فصل دهم- قیمت گذاری کالاها: آگاهی از فایده ی ناب برای مشتری
فصل یازدهم- قیمت گذاری کالاها: راهبردهای قیمت گذاری
فصل دوازدهم- مدیریت شبکه های بازاریابی و زنجیره ی عرضه
فصل سیزدهم- خرده فروشی و عمده فروشی
فصل چهاردهم- اطلاع رسانی درباره ی فابده ی خالص مشتری:
راهبرد ارتباطات بازاریابی یکپارچه
فصل پانزدهم- تبلیغات و روابط عمومی
فصل شانزدهم- فروشندگی شخصی و تبلیغات پیشبرد فروش
فصل هفدهم- بازاریابی مستقیم و برخط: ایجاد روابط مستقیم با مشتریان


بخش چهارم کتاب: بسط بازاریابی

فصل هجدهم- ایجاد مزیت رقابتی
فصل نوزدهم- بازار جهانی
فصل بیستم- اصول اخلاقی و مسئولیت اجتماعی بازاریابی

 دانلود رایگان  کتاب اصول بازاریابی اثر فیلیپ کاتلر

 

کتاب اصول بازاریابی در برخی از سایت ها به قیمت 1 میلیون الی 150 هزار تومان به فرروش می رسد ، اما در سایت فا فایل ما تخفیف وِیژه ای برای شما بزرگواران عزیز در نظر گرفتیم و شما می توانید با 95 درصد این کتاب را با قیمت ویژه 16 تومان (پول یک آدامس) خریداری کنید ، امیداورم که با خرید این کتاب به ما در هزینه های سرور سایت کمک کنید تا بتوانیم کتاب های بیشتری را بصورت رایگان در اخیتار شما عزیزان قرار دهیم، جهت دانلود کتاب اصول و مبانی مدیریت بازاریابی روی لینک زیر کلیک کنید.

      
        
      

 
    قیمت محصول:&nbsp16,000 تومان  

   
   
  پرداخت و دانلـود 
      

      	 مشخصات محصول
	 دستهبندی محصول
	 برچسبها
	 دیدگاهها
         (1)
        


      
        	
	کد محصول: 372
	مبلغ بدون تخفیف: 320,000 تومان
	تخفیف: 95 درصد
	مبلغ قابل پرداخت: 16,000 تومان
	تعداد فایل پیوست شده: 1 مورد
	تاریخ ایجاد: 1402/10/15 - 23:54:18
	آخرین ویرایش: 1402/12/13 - 17:38:33
	اشتراکگذاری محصول:
	
            
            
            
            
            
            
          


      

      
        	کتاب


      

      
        	اصول بازاریابی فیلیپ کاتلر pdf
	خلاصه کتاب اصول بازاریابی کاتلر ترجمه فروزنده
	کتاب مدیریت بازاریابی کاتلر و کلر pdf
	دانلود رایگان خلاصه کتاب مدیریت بازاریابی فیلیپ کاتلر
	دانلود رایگان کتاب نسل چهارم بازاریابی کاتلر pdf
	فهرست کتاب بازاریابی کاتلر
	قیمت اصول بازاریابی کاتلر فروزنده
	خرید کتاب اصول بازاریابی فیلیپ کاتلر
	دانلود کتاب اصول بازاریابی  فیلیپ کاتلر


      

      
        
          مهدیه در تاریخ 1402/10/26 - 09:33:42 گفته:

          اولین کتاب بازاریابی که واقعا خوب بود

        

      	وارد کردن نام، ایمیل و پیام الزامی است. (نشانی ایمیل شما منتشر نخواهد شد)


      
        
        دیدگاه شما برای ما مهم است	
	نام:	
              
            
	ایمیل:	
              
            
	وبسایت:	
              
            
	پیام:	
              
            
	
              
                
                دیدگاه بهصورت خصوصی ارسال شود.
              
            
	
              کد امنیتی:
              
              هفده منهای شش
              
            
	
              ارسال دیدگاه
            


      

       


    
  

    
       دستهبندی محصولات

      	همه محصولات
          	فتوشاپ
	پاورپوینت
	دوره آموزشی
	عکاسی
	آموزش تعمیرات
	آموزش زبان انگلیسی
	آموزش زبان فرانسه
	آموزش زبان آلمانی


        
	سورس و کد
          	سورس ربات تلگرام
	سورس اپلکیشن اندروید


        
	کتاب
          	روان شناسی و موفقیت
	رمان
	پزشکی و پرستاری


        
	آموزش ترید


    
    
       جدیدترین محصولات

      	دانلود کتاب دروغگو را در چند دقیقه بشناسید + PDF  رایگان
	دانلود کتاب برنده تنهاست + PDF رایگان
	دانلود کتاب روانشناسی تنبلی + PDF رایگان
	دانلود کتاب پنج زبان عذرخواهی + PDF  رایگان
	دانلود کتاب هنر شفاف اندیشیدن اثر رولف دوبلی + رایگان PDF
	دانلود رایگان کتاب روانشناسی استبداد اثر لئو اشتراوس
	دانلود کتاب هیجانات چگونه ساخته می شوند + PDF
	دانلود کتاب زنانی که مردان عاشقشان میشوند رایگان + PDF


    
    
       پرفروشترین محصولات

      	دانلود کتاب روانشناسی تاریک pdf
	دانلود کتاب اسب سیاه تاد رز | pdf
	دانلود کتاب کار عمیق (PDF)
	دانلود رایگان کتاب تحلیل بنیادی تکنیکال یا ذهنی اثر مارک داگلاس
	دانلود رایگان کتاب آبی تعمیرات موبایل pdf
	دانلود رایگان 263 آموزه از جادوگران نوین بازار
	معرفی و دانلود اصول و فنون پرستاری پوتروپری | pdf  |
	دانلود رایگان کتاب خواب آشفته نفت pdf


    
    
       پربازدیدترین محصولات

      	دانلود کتاب روانشناسی تاریک pdf
	دانلود کتاب اسب سیاه تاد رز | pdf
	دانلود pdf کتاب اول عاشق خودت باش: افزایش عزت نفس در 30 روز
	دانلود سوالات کارتکس آیین نامه 1402
	دانلود کتاب والدین سمی PDF رایگان
	معرفی و دانلود اصول و فنون پرستاری پوتروپری | pdf  |
	دانلود رایگان کتاب آبی تعمیرات موبایل pdf
	دوره آموزش خروج از ماتریکس (زیر نویس فارسی) اندرو تیت و دیوید آیک


    
    
       محصولات رایگان

      	دانلود کتاب دروغگو را در چند دقیقه بشناسید + PDF  رایگان
	دانلود کتاب برنده تنهاست + PDF رایگان
	دانلود کتاب روانشناسی تنبلی + PDF رایگان
	دانلود کتاب پنج زبان عذرخواهی + PDF  رایگان
	دانلود کتاب هنر شفاف اندیشیدن اثر رولف دوبلی + رایگان PDF
	دانلود رایگان کتاب روانشناسی استبداد اثر لئو اشتراوس
	دانلود کتاب زنانی که مردان عاشقشان میشوند رایگان + PDF
	دانلود کتاب دوره گرد رایگان + PDF
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       دسترسی سریع

      	صفحه نخست
	محصولات رایگان
	سؤالات متداول
	تماس با ما
	نقشه سایت
	خوراک


    

    
       لینکهای مفید

      	ابزار تست کد html و css
	feed
	site map
	فیلمزی (دانلود فیلم و سریال جدید)
	کتابراه
	طاقچه
	نمایش همه لینکها


    

    
       خبرنامه

      
        اگر فکر میکنید که محصولاتمان برای شما مفید است، در خبرنامه ما عضو شوید و جدیدترین محصولات را در ایمیل خود داشته باشید.

        هیچکس هرزنامه را دوست ندارد، پس ایمیل شما نزد ما محفوظ است.
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